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Financial advisor melayani nasabah di counter salah satu asuransi jiwa di Tangerang, Banten, Jumat (1/10). Berdasarkan
catatan Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl) di separuh pertama tahun ini, secara jumlah pemain, industri asuransi jiwa
masih didominasi oleh perusahaan nasional yang berjumlah 38, sedangkan perusahaan joint venture sebanyak 22,
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JAKARTA. Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJD) me-
nyatakan, porsi kanal digital asuransi relatif masih kecil
dibandingkan kanal keagenan dan bancassurance. Berda-
sarkan data AAJI, pertumbuhan total premi didorong per-
tumbuhan pendapatan premi saluran distribusi bancassu-
rance sebesar 27,3%, dengan kontribusi terhadap total
premi sebesar 46,1%.

Direktur Eksekutif AAJI, Togar Pasaribu mengatakan,
pandemi mengubah perilaku masyarakat, termasuk kon-
sumen beragam produk dari bermacam-macam sektor.
Pandemi mendorong percepatan optimalisasi teknologi
digital dala semua sektor, termasuk asuransi. Ini mendo-
rong pertumbuhan premi kanal digital sebesar 293,22%.

"Kami melihat tren kanal digital ke depan akan bertum-
buh positif, dengan mempertimbangkan. Kita masih dalam
pandemi dan kanal digital ini tumbuh menjadi salah satu
solusi masyarakat Indonesia untuk mendapat manfaat asu-
ransi jiwa," kata Togar, Jumat (1/10).

Selvi Mayasari
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AAJIL: Tren kanal digital akan bertumbuh secara
positif

Reporter: Selvi Mayasarl | Editer: Tand| Mahadi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA, Asasiasi Asuransi Jiwa Indonesia (8A1)
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pertumbuhan pendapatan promi saluran distribus bancassurance sobesar
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Jakarta, CNBC Indonesia- Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) mencatatkan penjualan
produk unit link masih mendominasi penjualan asuransi jiwa hingga 62% dan diharapkan
pengetatan aturan penjualan unit link akan mendorong minat nasabah terhadap produk Paydi.

Seperti apa kondisi bisnis asuransi unit link? Selengkapnya simak dialog Exist In Exist dengan
Direktur Eksekutif Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl), Togar Pasaribu di Power

AAJI: Pengetatan Aturan Tak Pengaruhi Penjualan Unit Link
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Jakarta, CNBC Indonesia- Direktur Eksekutif AAJI, Togar Pasaribu menyebutkan bahwa OJK
tidak jadi mengatur kewajiban nasabah produk asuransi yang dikaitkan dengan investasi
(PAYDI) atau unit link untuk memiliki Single Investor Identification (SID). Namun demikian, OJK
akan memastikan dalam penjualan produk unit link harus dilakukan dengan benar dan

masyarkat yang membeli paham terhadap produk unit link.

Lalu seperti apa aturan yang akan diterapkan dalam bisnis asuransi unit link? Selengkapnya
simak dialog Exist In Exist dengan Direktur Eksekutif Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI),
Togar Pasaribu di Power Lunch,CNBC Indonesia (Jum'at, 01/10/2021)

Saksikan live streaming program-program CNBC Indonesia TV lainnya di sini

TAG: aaji asosiasi asuransi jiwa indonesia paydi ojk unitlink sid
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Memenuhi Kebutuhan Nasabah
terhadap Asuransi Pendidikan

Orang tua tentu perlu memikirkan masa depan keberlangsungan pendidikan anak-anaknya dapat

benalan

an baik dan lancar. Hal ini menjadi salah satu perhatian penting orang tua, karena

biaya pendidikan bisa mengalami kenaikan 10 persen=15 persen per tahun. Untuk memenuhi

kebutuhan masyarakat tersebut, perusahaan asuransi jiwa ban

asuransi pendidikan, baik dalam bentuk tradisional maupun yang digabung dengan investasi seperti
unitlink. Seperti apa pandangan masyarakat yang pemah membeli produk ini?

aut muka semringah terpancar
Rdari Cahaya Lestari saat dita-

nya kesannya membeli produk
asuransi pendidikan. Meski sempat
di aleh k
12 tahun silam itu kind
ngat bermanfaat dan membantu kon-
disi kemangan kelnarganya teritama
dalam pengelolaan dana pendidikan
buah hatinya.

Bahlkan siapa sangka dakam kondisi
pandemi Covid-1g yang k
pada kondisl kesangan kelnarganya,
Cahaya dapat memanfaatkan fasilitas
pinjaman polis antk memenhi ke-
butuhan mendesak. “Froduk asuransi
pendicikan yang saya beli i tradisional
sehingga sembari menunggn pencairan
manfml, dam asoransi saya 1.113.1 Saya

pakai duhi dengan tenor

modal dengan membeli produk reksa
dana dan saham. "Saya beli asuransi
pendidikan ity kon karena ingin

1 tahun” jelasnya kepada  Media
Asuransi.

Cahaya membeli asuransi pen-
didikan tradisional dari pernsahaan
asuransi jiwa joint venmre untuk
masa pembayaran premi selama 10
tahun dengan henefit 200 persen dari
tatal premi yang disetor,

Jaminan k diaan dana saat anak
saya man mamk SD, SMP, SMA,
Tingga kuliah,” jelasmya.

Berheda dengan  Cahays, Lusy
Anpdriani punya cerita kain, Karyawan
zalah satn  perusah

penddikan anakny‘a menguagp Ianhnan

akan dibayarkan secara herizhap

mulai dari anak masuk Sekolah Tasar

(51} hingga luhis kuliah.
Narnun, dia sangat

produk asuans mengalimi masslah
solvabiftaz  “Thiu  bayar preminya
qusoooo per M.m Beneﬂun«a sa;\«a

Tupa k

kebijakan pernzahaan asuransi yang
Kini tidak lagl mengeluarkan produk
scjents. Pasalnya, saat dia man
membeli prodok yang sama unhok
anak kedua, yang ada hanya produk
asuransi pendidikan yang dibalut
dengan investas] alias unitlink. "Saya
enggak man kalau unitlink karena
citranya di masyarakat ken lagi tidak
bagus. Fasilitas pinjaman polisnya
Juga enggek ada,” warnya.

Untuk  kebutwhan  investasi,
Cahaya  lebih  memillh  mengin-
vestasikan sendiri danamya di pasar

tersimpan, fapd bisa ditardk begin anak
man masuk SMP," jelaznya.

Dia menjelaskan produk asuransi
vang Ha beli adalah asurans
pendidikan tradisional, bukan unitlink,
Saat perusahaan asuransi bermasalah,

ak yang menawarkan produk

yaitu ke tabungan dan invesiasi
“Alasannya  pindah dad  asuransi
karena lehil bisa mengontrol sendiri,
terns bisa ser target sesual gool-nya
kita man kayak gimana. Kalan dar
beberapa kelas finansial yang aku
{kuti, asuransi pendidikan schenarnya
enek perlu-perla banges, Apalagi
kalau income kita ngepas, jadi hams
disiasati. Lebih penting panya asuramsi
kesehatan,” jelasmya.

Mennrutnya, perfu kebih banyak
edukasl kepada masyarakat testang
asuransi pendidikan sgar tidak terjads

persepsi i tengah
sehingga minat terhadap asuransi
pemdidikan  Msa  meningkat ke
depannya. “Mungkin orang Khatnya
asuransi kan kita bayar premi tapd
belum  tentu kita dapat return”
jarmya.

Ferencana  Keuwangan Ruisa
Ehedriyah menilai asuransi pendidikan
sehagai produk finansial umumnya
menjadi  piliban  indiidn vang
menginginkan  kepraktisan  dalam
menylapkan dana pendidikan anak
dan tidak  mempetsoalkan  perilial
efistensi sebuah produk  keuangan
dalam membanty mencapai tjuan
kenangan.

“Jadi, bila pertanyaannya laik
atan tidak asuransi pendidikan jadi
pilihan, i akan sangal bergantang
pada  kebutuhan  masing masing
individn. Bagl kalangan yang menilai
asuransi pendidikan kurang efisien
dlan kurang optimal mrembante tujuan
1 + cn

Lusy: mencoba ttuk
klaim lewat agen, tetapd sampai saat ini
tidak ada kejelasan sehingga dia pun
memilih mengikhlaskannya,

Dia mengaku trauma  dengan
kejadian  terselut sehingga beralib
ke instrumen lain dalam rangka
pengelolaan dana pendidikan anaknya

yaitn
pendidikan anak), dia masih memiliki
plihan Tain dengan membeli produk-
produk  keuangan secara terpisah
{asuransi jiwa sendivi untuk orang tua
dan mengumpulkan dana pendidikan
melalui investasi di veksa dama atau
instrumen finansial lain). Demikian

12 MEDIA ASLURANSI 0 September 2021 0 Mo. 368 0 Tahun XLI

jnga sebaliknya,” jelasnya.

Kepada  Kiennya, Ruisa lehih
sering  menyarankan agar fokus
dengan  Wwiman  kenangan  secara
spesifik supayadalam prosesnya dapat
berjalan lebih efisien, Misal, uniuk
mengelola msiko finansial pencari
mafkah, asuransi jiwa adalah pilihan
terbaik Sedang untuk mengumpulkan
dana pendidikan anak, dapat melalui
investasi terpisah di produk investasi
saja karena hisa lebih efisien, lebih
fleksibel dalam menjalankan proses,
mndah pula dalam memantan biaya-
Blayanya. "MWamuon, lagi-lagl im akan
kita kemhalikan lagi pada kebutuhan,
kenyamanan dan preferensi masing-
masing orang,” jelasmya.

Darl sisl produk antara produk
tradisional dan  unitlink, dia me-
myararkan masabah uniok memper-

1

masiig-masing produk berikot rsiko-
ﬂs1l<o_n;m. Unitulk. YAng herjenis asuransi

premi, dan lain-| Ialn.
DI sisl lain, Ruisa menil e(lukas1

o saat =it

kebuvhannya masing-masing. Sudah
barang tentu, ada keungguln dan

nilal tonai yakni premi sebagian
ditempatkan di produk deposito yang
dari sisl imbal hasil tidak tngel dalam
jangka panjang.

Sementara ity Tanjul  Ruisa,
produk  unithnk  ditempatkan i
produk investasi reksa dama vang
memiliki potensi imbal hasil lebih
tinggi dibandingkan dengan deposito,
Namun, ada juga rsiko penurunan
mibal hasil yang bergantun
pasar. "Di sisl Tain, unitlind
hiaya-biaya yang perlu i
besarannya sepeni Blaya aku1313i

pemn yang sangat penting selnngga
masabah dapat mengelola ekspektasi
terhadap produk asuransi pendidikan
terhadap tujnan kenangannya,

Direkiur  Ekselutif  Asosiasi
Asuransl Jiwa  Indonesia  (AAJT),
Togar Pasaribu, mengatakan bahwa

dalam menyusun dan merencanakan
kewangan  swdah  semakin  balk
dimana produk asuransi berbalut
fivestasl mempakan  salah  sata
fmstrumen  finanstal  yang  paling
digemari nasabah asuransi dalam

hiaya i hiaya
(management foe),” terangnya

Prakiis & Efisien

Agar asoransi pendidikan tetap
diminati oleh masyarakat, Rnisa
menyarankan produk inl  dibua
praktis dan tetap efisien dalam
mencapal tujuan kevnangan. “Produk
asuransi  pendidi mungkin
akan dapat tetap diminati apabila
menyediakan fitur-fitur yang
menjadi kebutuhan nasabah, tetapi
tidak Disa dimilikd apabila nasalmh
memilih  unink

&

masa depan. “Namun demikian,
tipodogl kebutuban nasabah tdak
sama. Bagi nasabah yang secara
khuses berfokes pada kebutuhan
dana pendidikan saja, sudah barang
tentn asuransi pendidikan mesjadi
pilihan utamanya,” jelasnya.

“Inflasi nilai ataw blaya pendidikan
dari tahun ke tahun  memiliki
kecenderangan untk lebih  besar
dari angka inflasi secara umum.
Berdasarkan data BPS, inflasi vang
timbal  dard  sektor  pendidikan

4,81 persen. dangk

dana pendidikan anak dengan cara
terpizab  {asuransi  jiwa  sendiri
dan berinvestasi secara terpisah &
produk investasi). Misalnya, pilihan
rifer proteksi yang lebih banyak
dan murah, fleksibilitas pembayaran

MEDIA ASURANSI O

kemjkan l'ata-l'al.a mang pengka]
di

dari berhagai produk
asuransi, ditinjan dari ragam kebdvhan
masing masing tasabah ftusendii
“Namwun kami tetap mengimbau kepada
agar msabah maupun calon asabah

i betul produk auransi yang
ditawarkan, dan memastikan  telah
memahami =i polis dari sisi manfaat
Tingga rsikonya,” katanya,

Dalam hal terjadinya persaingan
antara  asuransi  pendiikan  dan
produk  kenangan lainnya, Togar
menilal pandangan tersebut tidak
sepenuhnya  tepat karema  setiap
produk memiliki karakier tujuan,
fitur, dan risiko yang herbeda.

Menurutnya, terdapat karakter
khas darl tabungan dan fnvestasi
pazar modal yang berovientasi pada
dana pendidikan jika dibandingkan
dengan produk asuransi pendidikan.
Tralam  polis  asoransi  pendidikan
terdapat “humdling” antara manfaat
pendidikan dan manfaat perindungan
Jiwa terhadap tertangmung.

Lebih lanjut, teramg Togar, AATT
menilai bahwa adanya persaingan
dalam pemasaran berbagai produk
asuramsi  dan  kevangan  lainnya
tidaklah burmmk hagi masyarakat.
Persamgan yang sehat juslnl daprat
enyedia asuranst untuk

persent-15 persen per tabun,” ]elasma,
Okh  kare

na it Togar
mengembalkan piliban atos  prodok
asuransi dari nasabah kepada profil

1 September 2021 O

memberikan pelayanan terbaik bagl
konsumen dan membangun  basis
pengembangan produk yang lebih
baik. m Achmad Aris

1 Mo. 368 o Tahun XL 13
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Manfaatkan Asuransi Jiwa Dwiguna

untuk Perencanaan Keuangan Keluarga

Asuransi jiwa dwiguna (endoarment) dapat dijadikan
pilikan wntok perencanaan kevangan keloarga f masa
depan. “Asuransi ini memberikan pedindungan kepada
tertanggung selama periode tertentn dan memberikan
Jumbiah vang pertangiungan saat terlanggung meninggal,”
kata Direktur AXA Financial Indonesia, Cicilia MNina,
dalam media workshop secava daring, (10/8).

Cirilia  menjelaskan  mengenai  produk  asnransi
tradisional, vaknd asuransi jiwa mumi tanpa ada wnsur
investasi. Ada tiga jenis produk asuransi jiwa tradisional,
vakni asuransi jiwa dwiguna (endoerment), asuransi jiwa
befangka (ferm life), dan asuransi jiwa sewmur hidop
{iohede fife). "Pada akhir masa pedanggungan, asuransi
ini memberikan selureh vang pertamggungan ketika ia
masih hidep. Produk ini berguna bagi calon pemegang
polis vang ingin tertanggong tecindung dard dampak

kenangan karena kematian dim,” jelas Cicilia Mina. & Edi
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AlA & Gopay Hadirkan Asuransi untuk Gamers

PT AlA Financial kembali berkolaborasi dengan Gojek,
menghadickan produk asuransi wntuk goemess & fitor
GosSure. Ini merupakan terobosan untuk meningkatkan
peneirasi dan akses masyarakat kepada produk asoransi.
Prateksi Gamers melenghapi produk ALA vang telah hadir
di Cosure, yaila Personal Acetdent dan Coneer Insuranoe

Chief Marketing Officer AlA, Kathryn  Monika
Parapak, mengatakan babwa kolaborasi AlA bersama
GoPay dalam menghadirkan produk asuransi ATA di
platform GoSure, merupakan babak baro bagi pelako di
industri asuransi.

“Hal ini juga menjadi bagian penting dari pilar strategi
AlA dalam memberikan layanan finansial dan program
health and wellness antok membantu jutaan keluarga
di Indonesia hiduop lebih sehat, lebih lama, kebib baik,”
katamya dalam keterangan resmi, 27 Agustes 2021, » Edi
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AXA Mandiri Sediakan Manfaat Khusus

dan Kemudahan bagi Nasabah |soman

PT AXA Mandiri Financial Services {AXA Mandin)
membanto para pasien yang sedang isolasi mandir
dengan memberikan mantaat tambahan dan beragam
kemnmidahan melahai polis asuransi AXA Mandiri.

Presiden Direktor AXA Mandiri, Handojo G Kusuma,
menjelaskan bahwa manfaat tambahan ini termasnk
perlanggungan  biaya-biaya obal dan suplemen yang
diperfukan, hiava konsultasi dokter, konsultasi dokter
24 jam secara online, pengiriman obat, layanan uji PCR/
swah di rumah nasabah, dan jasa katering makanan sehat.

“Kami harap penambahan manfaat protelksi ini dapat
memberikan perawatan vang tanggap dan ketenangan
jiwa bagi nazabah dan keluarganya vang terdiagnosa
positif Covid-10,” kata Handojo dalam keterangan resmi
yang dikutip Media Asuransi, (17/8). & Ed:
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Asuransi BRI Life berkomitmen dalam membayarkan klaim sesuai pertanggungan yang telah
dijanjikan kepada nasabah, melalui pembayaran klaim tutup usia produk Asuransi Jiwa KPR atas
nama Almarhum Indradi dengan nilai pertanggungan sebesar Rp. 2,3 Miliar, Serah terima
dilakukan secara simbolis di Kantor Cabang Khusus Bank BRI oleh Direktur Pemasaran BRI Life
Sutadi dan Kepala Cabang Khusus Bank BRI Achmad Purwakajaya kepada Sri Maryani selaku ahli
warlis. Beritasatu Photo/Uthan
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Allianz @)

ersiapan keuangan apa saja yang diperlukan, terutama setelah terjadi
pandemi dan menghadapi masa depan dengan manajemen risiko serta
pengaturan cash flow?

Melvin Mumpuni, ST., MBA., CFP®, QWP®, perencana keuangan dan CEO
Finansialku.com pada acara webinar series Allianz Indonesia "Program Cintai Keluarga
& Cintai Bumi" menyatakan, yang harus dilakukan pertama kali adalah melakukan
financial check-up.

"Dengan melakukan pencatatan pengeluaran dan pemasukan misalnya, seseorang
dapat memahami kondisi keuangannya sehat atau tidak, kemudian bisa mengetahui
langkah perencanaan keuangan seperti apa yang harus dibuat," ujar Melvin,

Menurut Melvin, membuat persiapan keuangan harus dilengkapi dengan fokus
membuat kondisi keuangan sehat terlebih dahulu. "Pengaturan cash flow yang
seimbang dan memahami kebutuhan dapat membantu untuk mencapai tujuan
keuangan yang diinginkan”.

Dana darurat dan asuransi adalah dua hal penting selanjutnya yang juga harus
dipersiapkan untuk siap menghadapi berbagai risiko seperti masa pandemi ini.
"Setelah menganalisa keuangan ini, maka kita harus fokus dalam mencapai tujuan
sesuai rencana,” ia menambahkan.

Melvin juga menyampaikan bahwa dalam melakukan adaptasi kebiasaan baru setelah
terjadinya pandemi, sebaiknya seseorang tidak hanya mengandalkan satu sumber
pemasukan saja, tapi juga mencari peluang lain untuk mendapatkan penghasilan baru.

Dana darurat yang dibutuhkan masing-masing orang berbeda tergantung pada
statusnya. Misalnya, kalau belum menikah membutuhkan tiga kali pengeluaran. Kalau
sudah menikah, membutuhkan enam kali pengeluaran, dan kalau sudah menikah dan
memiliki anak, membutuhkan dua belas kali pengeluaran. "Setelah itu, hutang
konsumtif sebaiknya dilunasi, memiliki asuransi jiwa dan kesehatan yang mencakup
perlindungan terhadap penvyakit kritis menjadi hal yang cukup krusial untuk
melengkapi tingkatan yang disebut Keamanan Keuangan”, ujar Melvin mengakhiri
uraiannya.

Bianto Surodjo, Chief of Partnership Distribution Officer Allianz Life Indonesia,
menyatakan Webinar ini merupakan salah satu bagian dari rangkaian kegiatan
program Cintai Keluarga & Cintai Bumi yang berlangsung selama bulan September dan
Oktober sebagai bentuk apresiasi kepada nasabah yang telah mempercayakan Allianz
Indonesia sebagai perusahaan asuransi yang dapat memenuhi kebutuhan
perlindungan asuransi. “Program Cintai Keluarga & Cintai Bumi mengajak nasabah
memberikan rasa cinta terhadap keluarga melalui perlindungan asuransi. Nasabah juga
dapat memaksimalkan layanan digital yang dimiliki Allianz Indonesia sehingga bisa
turut serta dalam upaya melestarikan bumi. "Salah satu bentuk upaya tersebut
diwujudkan Allianz Indonesia dengan memberi sumbangan satu pehon untuk setiap
buku polis elektronik yang diterbitkan, guna mendukung proses paperless,” kata Bianto
Surodjo.
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Vivin Arbianti Gautama
Ada Jaminan Premi Kembali 110 Persen

: I T Asurana  Jiwa

Generali  Indonesia
{Geperali Indonesia)
memiliki produk perdin-
dungan pendidikan vang
ditujukan  untuk para
orang toa agar dapat
mempersiagpkan  dana
pendidikan anaknya
yaitu Cemerlang Scholar.
Meski terbilang masih
bars, peminal dari
peombuk ind terus ber-
tumbuk.

Sefak ada pandemi
Covid-1g, produk  ini
masih terus diminati masyarakal mengingat kebutuhan
terhadap perdidikan anak tidak akan terhalang pandemi,
Hal ini merupakan kebuluhan yang akan lerus ada dan
terns dipersiapkan oleh orang tua. "Sehingga tidak ada
perubahan yang signifikan dad produk ini dari sebelum
dan zetelah pandemi,” kata Chief Morketing Officer
Generali Indonesia, Vivin Arbianli Gavlama menjawab
pertanyaan Medie Asuransi,

Dijelaskan oleh Vivin, hingga saal ini pembayaran
premi para nasabah produk Cemerlang Scholar masih
Beyalan lancar. Produk ind juestru semakin banyak
diminati karena memiliki manfaat pengembalian premi
110 persen yang dapat dipersiapkan untuk persiapan biaya
pendidikan anak, “Dalam produk Cemedang Scholar,
kami memberikan jangka wakto proteksi dan masa hayar
selama 8 tabun, dan jika tidak terjadi Klaim, kami akan
memberikan jaminan premi kembali 10 persen yang
dapal dimanfaatkan uniuk biaya pendidikan anak. Targel
pasarnya tentn para orang tua yang anak-anaknya masih
aktil duwduk & bangkn sekolah,” jelasnya.

Cemerlang Scholar dipasarkan melalui jahir distribusi
keagenan, Proses pemasarannya secara digital, fanpa
tatap muka langsong melainkan  melahn  aplikasi
iPropose. Aplikasi inf sudah berbasil membante banyak
orang memiliki proteksi  asuransi, termasuk asuransi
pendidikan Cemerlang Scholar, "Melalul iPropose, calon
nasabah dapat berkonsullasi dengan temaga pemasar
nntuk mengidentifikasi kebwtuhan, menentukan produk,
pengajuan polls secara onfine hingga pembayaran premi
pertama yang dilakukan secara aman, dan terverifikasi,”
papar Vivin.

Mengenai kontribusinya, lanjut Vivin, Cemerlang
Scholar meropakan produk yang masih bar, letapd
sudah mulai diminati oleh masyarakat. Dalam beberapa
bulan tevakhic frenmya terns bertombuh  mengingal
saat imi semakin banyak anak-anak muda milenial yang
sudah menjadi crang tea dan sudah memikirkan tentang
pendidikan anak mereks. Para orang tua muda saat
ini tngkat literasinya lebih tinggi, sehingga kesadavan
dan kebutehan akan proteksl sekaliges pessiapan dana
pendidikan semakin diminati, ® W, Widinstut

i
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Kustodian Sentral £fex Indonesia (KSEL).

roksis dhares dian obligasl 1D dikeluarkan oloh

Hal ini disampaikan Dirsktur Eksekutif AAJI. Togar Pasaribu setslan
melakukan diskist dengan OJK guna mendengar masukan dan pelaku
industri asuransi

Bell Unit Link Gak

Inl Update AAJI

fogar menambankan, SID idak disajibkan bagi pemegang polis unit
link karena tidak serts merta menunjuidan nesabiah benar-berar
memanami investas! dan memastken toak adanya masalan yang

bal i keamud

b

Baca: Cek Dulul Ini ‘Modus' Agen Unit Link & Blang Kerok
Aduan

“Alasannya sederhana, SID ity tidak menuniukkan bahwa karena ada
SID 18lu task ada kemungkinen potens! masalan di kemudian nan,
orang momiliki S0 meammaham investas, anogak juga,” kata Togar
Kepaca GNEC Indonesia, di I'ragram Howsr Lunch, Jumat (1/9:2021).

proses. SID juga proses yang
curkisp panjang dan melibalkan Kusiodian Seniral Flek Indonesia Selain
itu, perusahaen juga harus menyesuaikan sistem tidak mudah bila
aturan i anerapkan

“SIU persiapannys lsma dan panjang Dila arerapKan, karens

Slibierticean KST1, bukin hanyss salu pibask Kilau acks 80 pensstisn

menjusl unit link, membuat sistamnya tdak mudsh jugs,” katanya.

Namun demikian, 0K tstap akan mengatur tiga hal penting di produk.
asuransi unitlink, yakni pertama, memastikan pemagang polis
memahami benar produk yana dibsii, perusahaan vang meriual produk
asuransi unit Nk RAMS rNSRAFSN 45N 18NAJA PEMASAT NAFUS
melakuian penfuslan dengan benar

e
masalah di kemudian han.

kel yang mombel

katanye,
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Baca: Terkuak! "Dosa Besar Agen Unit Link ke Nasaban

Asuransi

Seama iri berdispist bebes

s usulan ymng seding dibt h aanjut
dengan regulstor, sntara lain pangecskan yang dilakukan perusshasn

K
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biahs mmcnslup po
vyang diisi oleh pemegana polis bshwa nasaban benar-benar memshami

produk lersctul

o sadearvy szl ot

Ketiga, 508 Wacana, MEIAKUKaN perekaman Saat penjusian polis. Hal ini
bisa menjadi alat bukli bagi perusahaan bahwa produk tersebut sudah
disosialisastkan dengan baik kepada calon pemegang polis dan
monesgah disputo o kemudian hari

Setalumny diseluikan QK bikal menilis S ) sdamn oban
Soal unit link guna meminimalisir persoalan pada Produk int mengingat
dalam temusn OJK ada indikas penjualan produk dilskukan dengan
mekanisme Multi Level Marketing (MLA)

Kopala Doparlomen Pongawasan IKND 1A OUK Dewi Astuli
mengatakan salah satu ketentuan yang saat ini tengan cipanas calam
S muenguris PAYDE skt peenggu o1 lumggi i
modal alias SID UNtUK PEMBaliaN ProauK ASUTENS! UM Nk,

"Terkait ketentuan tersebut memang saat ini masih dalem proses
pembahasan,” kata Dewi kepada CNEC Indonesia, Senin (20/8/2021)

“lsrgst kami mau secepatnya cuma bebsrapa hal masih dslsm prosss.

Katrceran il e ashurian ini dispal morisdi
Pemnasalansn yany muncul. antars lsin perindungan konsumen,
proses perjualan, pemahaman kensomen mengingal produk ini adalal

teten produk ssuransi tetepi ads unsur investas,” tsgasnys.

Data Unit Link OJK Dibantah AAJL Pengamat: Inl Sinyal
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Jakarta, CNBC Indonesia- Industri Asuransi mendukung langkah Otoritas Jasa Keuangan
yang berencana mengeluarkan aturan terkait produk PAYDI (Produk Asuransi yang Dikaitkan
Dengan Investasi) termasuk unit link.

Presiden Direktur PT Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG Tbk (LIFE) Wianto Chen
menyebutkan aturan ini akan memberikan banyak keuntungan baik bagi asuransi maupun

’

nasabah, dimana kewajiban memiliki single investor identification (SID) akan mendorong
nasabah untuk memahami hal terkait investasi yang menjadi bagian dari produk asuransi yang
dibeli.

Seperti apa asuransi melihat urgensi penerapan aturan baru bagi produk unit link?
Selengkapnya simak dialog Exist In Exist dengan Presiden Direktur PT Asuransi Jiwa
Sinarmas MSIG Tbk, Wianto Chen di Power Lunch,CNBC Indonesia (Kamis, 30/09/2021)



